
 Antoine ROSA  
20 rue du Petit Four 

51100 Reims 
 

� 06.89.35.93.13 
tonio.rosa@laposte.net 

25 ans  
 

Responsable des 

Achats 

 

2004-2006 Nantes 
 
 
 
 

2002-2004 Reims 
 
 
 

2002 Reims 
 

Formation  

    Expérience  

IDRAC Ecole Supérieure de Commerce : Master en Mark eting et 
gestion des entreprises en alternance . Spécialisation en création 
d’entreprise et auto-entreprenariat 
 
DUT de Techniques de Commercialisations en alternan ce 
 

 
Baccalauréat série ES lycée jean XXIII avec une spécialisation en 
mathématiques 

Avril 2009 à 
aujourd'hui 

 
 
 
Octobre 2007         
à Avril 2009 

 
 
Mai 2007,               
à Septembre 2007  
 
 
Octobre 2006 
à Avril 2007 
 
 
Septembre 2004 
à Juillet 2006 
 
 
 
 

Septembre 2002 
à Juillet 2004  
 
 
 

 
 
 

Responsable des Achats Produits Spéciaux (Inox et Aluminium)  
ArcelorMittal Distribution & Solution France (Reims) 
-Gestion d’un portefeuille d’environ 50 000 TO pour 150 millions € à l’année 
-Equipe de 3 personnes 
 
Acheteur Produits Plats Inoxydables chez ArcelorMittal Distribution 
-Gestion d’un portefeuille d’environ 22 000 TO pour 65 millions € à l’année.  
-Achat pour les approvisionnements de Stock France plus affaires ponctuelles pour les 
clients directs. 
 

Mission intérim chez ArcelorMittal Distribution (Reims) 
-Assistant Commercial pour les produits aluminium.  
-Assistant du service achats produits spéciaux. 
 

Vendeur, livreur, installateur à la Fnac au rayon image et son (Reims) 
-Vente directe aux clients, mise en place des linéaires. Livraisons et installations des 
produits achetés par le client, plus SAV. 
 

Assistant marketing chez CPO filiale du groupe TOTAL (Nantes) 
-Mise en place d’un nouveau produit (Visiostock) suivi de son développement. 
-Suivi des actions commerciales de l’ensemble des agences, statistiques, actions 
correctives pour les prochaines opérations. 
-Mise en place d’un partenariat avec des entreprises, documents commerciaux, 
règlement, récompenses, suivi du partenariat, animations. 
 

Vendeur PDA chez Moto Center 51 (Reims) 
-Gestion des stocks sur informatique, commande des produits et réception. Mise en 
place des linéaires et vente directe aux clients.  
-Préparation de promotions et d’animations. 
 

 

Anglais (niveau intermédiaire) 
 

Maîtrise du Pack Office / Windows et Mac 
Utilisation quotidienne d’Internet 
Maitrise de SAP R3 et BEA (Business Explorer Analyser) 
Notion de l’AS400 

Langues vivantes 
 

Informatique 
 

Divers  

Centres d’intérêts 
Sports de glisse (surf et snowboard),  
Musique, cinéma  
Auto, Moto - Obtention des permis A et B 


